Crecer con
metodo.

Como disenamos un sistema que
multiplique nuestra adquisicion.




Nunca tuvimos tantos
caminos para crecer.

Y nunca fue tan
facil perder el foco.

@bongiorn
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Reels Ads

Organico
Newsletters
Prospeccion
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Hay muchos
caminos para
lleqgar al mismo lugar.
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NoO tenemos
limones tlimitados.
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No luches contra
tu naturaleza.



Creador de contenido Analista de campanas
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Dominar exige repetir,
equivocarse y aprender.
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AFINIDAD

¢.EN que somos buenos 0 podemos
volvernos extraordinariamente buenos?
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MERCADO

;. Donde esta nuestro cliente
y como toma decisiones?

@bongiorn
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TRACCION

¢, Estamos generando visitas relevantes,
consultas e intencion de compra?

@bongiornofede



Consistencia
no es obstinacion.
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Elegir tambien
significa renunciar.
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Una estrategia
es facil de copiar.

El dominio, no.
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2016-2026

Mas de 3 0 0 webinars.




iEstamos en vivo!
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Errores
\ M B
Aprendizajes
\
Dominio.
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Conexion Sistemas y embudos
Rodri Fede
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Empezamos a mirar al vecino.
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Estabamos empezando de
cero y dejando de polenciar
lo que dominabamaos.
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Volvimos a lo que
dominabamos.

Mes réecord de ventas.
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Tu proxima gran

oportunidad
puede estaren|lo

que ya sabes hacer.
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80 %

EXPLOTAR




Lo nuevo no siempre
tiene que reemplazar.

Puede potenciar.
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Una estrateqgia
generaresultados.

Un sistema permite
multiplicarlos.
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¢cMes bueno?

cMes malo?
~Sabes por que’



Siuna empresa me
preguntara como escalar

¢Que te trajo hasta aca’



Descubrimiento
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Aisla las variables
que producen el resultado.
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IMPACTO

CONTROL
REALISMO

ooooooooooooo




Aumentar 20 % el
presupuesto no garaniiza
vender 20 % mas.
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Cuidado con
los benchmarks.
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20 7%

de conversion sobre
que llamadas’

X [n] @bongiornofede



Una metrica sin
contextono es
un diagnostico.
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¢ Como mejoramos
|la tasa de asistencia’
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ManyChat +
Messenger
99 % de aperturas

X @bongiornofede



WhatsApp

Mismo objetivo, nueva herramienta

@bongiorn
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|A + entrevistas

+ casos de exito .
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SISTEMATIZAR

No incorporamos herramientas
para estar a la vanguardia
O parecer mas cools.

Las Incorporamos para
resolver problemas concretos.
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¢Duplicar
los leads significa
duplicar las ventas?




Promesa
- Expectativa
- Experiencia

- Repulacion
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ANTES DE PISAR EL ACELERADOR

01 PRODUCTO
02 COMERCIAL
03 ADQUISICION
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ANTES DE PISAR EL ACELERADOR

01 PRODUCTO
02 COMERCIAL
03 ADQUISICION

@bongiornofede



ANTES DE PISAR EL ACELERADOR

01 PRODUCTO
02 COMERCIAL
03 ADQUISICION
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Los cuellos

de botella
se mueven.

N

S
Adquisicion  Ventas Operaciones
N
N
Adquisicion  Ventas Operaciones
X/_
P
Adquisicion  Ventas Operaciones
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Adquisicion validada

Adquisicion escalable
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No se trata de cuanto
podemos acelerar.

Se trata de cuanto
crecimiento
podemos sosiener.
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HOy escucharony van
a seguir escuchando
muchas ideas.
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No tenes que salir de aca
e implementarlas fodas.
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o ELEGIR



o ELEGIR
2 DOMINAR



o ELEGIR
2 DOMINAR
03 SISTEMATIZAR




o ELEGIR
2 DOMINAR
03 SISTEMATIZAR
o« ESCALAR
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Una buena campana
puede darte un gran mes.

Un buen sistema
puede cambiar la
trayectoria de tu empresa.
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Vivimos en un mundo, donde hacer
cosas “genericas” se vuelve cada
vez mas facil y no hay barreras de
entradas.
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La empresa que domina su
mercado es la que va mas profundo
que los demas y construye una
ventaja competitiva desde sus
habilidades blandas, utilizando
herramientas tecnicas.
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Porque esas
habilidades blandas
no se pueden replicar.
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Para multiplicar tu adquisicion,
tenes que dominar tu diferencial
vy rodearlo de las herramientas que
lo hagan cada vez mas visible.
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Y el ultimo detalle: todo esto solo
funciona si tu producto o servicio
cumple con su promesa.
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Porque el juego se trata de que el
marketing haga promesas, genere
expectativas, pero fe loca a vos

cumplirlas.
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Cada cosa que cumplis
o no cumplis, lo pagas
con reputacion.

Y lareputacion es
una bola de nieve

positiva o negativa.



Y un negocio

que se sostiene,

se trata de construir
reputacion a escala.

e ©@©
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iGracias!

Federico Bongiorno

X @bongiornofede



